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GLOBALNE DZIAŁANIE



NAJWIĘKSI PARTNERZY



DYREKCJA KRAJOWA OVB MICHAŁ ZUBELEWICZ 

14 LAT ROZWOJU I WSPÓLNEGO DZIAŁANIA



  ODDZIAŁY DYREKCJI KRAJOWEJ OVB MICHAŁ ZUBELEWICZ
1. WARSZAWA

LD MICHAŁ ZUBELEWICZ

2. WROCŁAW

BD BARTŁOMIEJ KALETA

3. WROCŁAW / SYCÓW

BL ADRIAN WYGODA

4. WROCŁAW / SŁAWA 

GST JOANNA PACZKOWSKA

5. OLEŚNICA

BL KAROLINA PAPIERNIK

GST ALICJA STRZELECKA

GST ROBERT BĄK

6. LEGNICA

BD ANDRZEJ KURYŚ

BL EDYTA KURYŚ

GST EWA MAZUREK

7. BOLESŁAWIEC

BL MARLENA FIAŁEK 

GST SANDRA ROZMUS

GST MARTA DRĄG

GST JOANNA HUBACZEK

GST KLAUDIA WITKOWSKA

GST GRZEGORZ FURTAK

8. CHEŁM

GST DOROTA KOZYRSKA

9. PIOTRKÓW TRYBUNALSKI

BD TOMASZ LENARCZYK 

BL KATARZYNA SZYMKOWSKA

GST ANETA PIASECKA

GST KAMIL PIEREK

GST MICHAŁ LENARCZYK

10. DĄBROWA GÓRNICZA

GST BOŻENA KOSOWSKA-SKOCZYLAS

11. BIELSKO BIAŁA

GST AGNIESZKA ZUWAŁA-CHOLEWA

12. WADOWICE

BL MATEUSZ ŻUKOWSKI

GST IZABELLA ŻUKOWSKA

13. ZAKOPANE

BD SANDRA MAJERCZYK

GST EWELINA ROGOWIEC

GST KAROLINA GROMALA

14. RADZYMIN

GST PATRYCJA KASPRZYCKA

15. OŚWIĘCIM

GR PRZEMYSŁAW GĘBALA

16. WIERUSZÓW

GST HONORATA GALIŃSKA



SPRAWDZONY SYSTEM





OBSZARY 

WSPÓŁPRACY

Z KLIENTEM





OPTYMALIZACJA WYDATKÓW NA UBEZPIECZENIA/FINANSE: 

1. bezpłatna analiza potrzeb klienta 

2. analiza posiadanych rozwiązań 

- ubezpieczeń na życie/zdrowie/NW (adekwatność sum do ceny)

- ubezpieczenia na życie ze zwrotem wszystkich składek 

- obniżenie kosztów lub poprawa zakresu ubezpieczeń majątkowych

- możliwość otrzymania ulgi podatkowej

- obniżenie kosztów na nasze zdrowie i zdrowie naszych dzieci (pakiety medyczne)

- skrócenie okresu kredytowania / oszczędności na odsetkach bankowych

- dokładna analiza wszelkich opłat około kredytowych 

- możliwa współpraca biznesowa 



1. Czy posiadasz adekwatną sumę ubezpieczenia na życie w stos. do zobowiązań ?

2. Czy wyliczyłeś ile dokładnie potrzebują Twoi spadkobiercy gdy Ciebie zabraknie ?

3. Masz oszczędności/nieruchomości – czy zrobiłeś ubezpieczenie pomostowe ? 

4. Kto po Tobie odziedziczy (uposażony + uposażony zastępczy)

5. Czy zadbałeś o spisanie testamentu i czy przeanalizowałeś zachowki ? 

6. Czy wiesz, że wszelkie relacje partnerskie nie dziedziczą majątku? 

7. Czy uzupełniłeś majątek tym na kim Ci najbardziej zależy ? 

8. Jeśli prowadzisz 1-osobową działalność, czy wiesz, że zamyka się wszystko wraz ze śmiercią ?

9. Jeśli prowadzisz spółkę czy zrobiłeś wzajemne zabezpieczenie wspólników (krzyżowe)?

 



Prywatna opieka medyczna 

- Ile wydajesz miesięcznie na lekarzy?

- Jak długo czekasz w kolejkach?

- Czy obawiasz się braku szybkiego 

  działania państwowej służby zdrowia?

Zabezpieczenie od poważnego 

zachorowania / wypadku:

- Ile będzie kosztowało leczenie?

- Jaki czas będziesz nieobecny w pracy?

- Ile będzie kosztowała Twoja absencja?

- Ile wydasz na lekarstwa?

- Jaki średni czas jest potrzebny by ustabilizować 

  swoje zdrowie?

Zabezp. od najcięższych przypadków

(nowotwór, zawał, przeszczep)

- Skąd weźmiesz 1-2 mln na prywatne leczenie?

- Czy będziesz wtedy myślał o sprzedaży majątku?

- Czy chcesz kiedykolwiek byś Ty lub Twoi bliscy

  pojawili się na portalach zbiórkowych? 



Czy chcesz najmniejszym kosztem 

zapewnić przyszłość dziecka?

- Wykorzystaj czas, a zyskasz pieniądze 

- Jaką kwotę, na jaki cel i w jakim czasie 

  chcesz uzbierać?

- Co powiesz na darmową ochronę dziecka

  gdyby Tobie się coś stało? 

Jaką ochronę ma Twoje dziecko 

w placówce oświatowej? 

- Jaki można mieć zakres za 50 zł rocznie?

- Czy w ubezpieczeniu szkolnym jest zachorowanie dziecka?

- Czy zbadałeś adekwatność sum do Waszych potrzeb?

- Jaką koszty poniesiesz w przypadku 

  zachorowania/NW dziecka ? 

  (nie tylko koszty leczenia, lecz także utracony dochód)

- Czy będziesz myślał o sprzedaży majątku gdy 

  zachoruje Ci dziecko? 

- Skąd weźmiesz 1-2 mln zł na prywatne leczenie 

  w poważnych przypadkach?



- Co zrobiłeś do tej pory by zadbać o swoją emeryturę ? 

- Czy wiesz ile otrzymasz z ZUS i OFE ?

- Czy wyliczyłeś już swoją lukę emerytalną ? 

- Czy wyliczyłeś kwotę dodatku (lub jednorazową) potrzebną Ci by godnie żyć na emeryturze ? 

- Czy wiesz, że można mieć ubezpieczenie na życie, które jeśli dożyjesz wypłacą Ci na emeryturze ?

- Czy odbierasz co roku ulgę podatkową z Urzędu Skarbowego z tyt. oszczędzania na emeryturę (IKZE)

- Czy zadbałeś o to by wszystkie środki zgromadzone na emeryturę były dziedziczone ? 

 



- Czy planujesz zakup bądź budowę nieruchomości ? 

- Jak planujesz sfinansować tą inwestycję ? 

- Czy posiadasz już kredyt hipoteczny, na jaki %, 

  na ile lat ?

ANALIZA POTRZEB:
DORADZTWO:

- Czy korzystasz z programu szybszej spłaty kredytu ?

- Czy chcesz oszczędzić na odsetkach kredytu?

- Z czego zapłacisz w przypadku:

  choroby, wypadku, niezdolności do pracy ?

- Czy posiadasz (lub chcesz posiadać) najlepszy kredyt 

  na rynku ? 

- Czy analizowałeś opłaty około kredytowe ? 

- Czy znasz warunki ubezpieczenia swojej nieruchomości ? 



- Czy chronisz odpowiednio swój majątek ? 

- Czy sumy ubezpieczenia są adekwatne do 

  dzisiejszej inflacji i wzrostu cen nieruchomości/pojazdów/kosztów pracy ?

- Jakie warunki masz w swoich polisach ? 

- Kiedy ostatni raz je analizowałeś lub czy na bieżąco analizuje je Twój agent ?

- Czy ktoś pamięta o terminach w.w. ubezpieczeń ? 

- Czy masz możliwość przedłużania/zawarcia ich w formie online ?

- Czy uzyskałeś pomoc lub czy byłeś zadowolony z wypłaty w przypadku szkód ?  



- Czy jesteś gotowy’a na nowe wyzwanie biznesowe ? 

- Czy Twój agent kiedyś podzielił się z Tobą prowizją ? 

- Co powiesz na rentowny biznes bez wkładu własnego,

  z jasnym i darmowych know-how oraz bezpłatnym cyklem szkoleń ? 

- Czy Twój biznes daje Ci dochód pasywny ? 

- Czy Twój Klient może stać się Twoim Współpracownikiem ? 

- Czy chcesz zarabiać na branży, z której korzysta praktycznie każdy ? 

- Czy wiesz, że tylko 20% Polaków ma w pełni ogarnięte powyższe tematy ?

- Czy znajdziesz 1-2 godziny dziennie by stworzyć nową gałąź biznesu ?  



GDY ZAUFASZ NAM … 
1. przeprowadzimy z Tobą bezpłatną 

analizę Twoich potrzeb i ustalimy 

priorytety, na których skupimy się 

przy doradztwie dla Ciebie 

2. Dobierzemy najlepsze rozwiązania do Twoich 

potrzeb, które wraz z nami skonfigurujesz, 

dobierając tylko potrzebne Ci składniki – płać 

tylko za to co naprawdę potrzebujesz ! 

3. Otrzymasz od nas bezpłatny, 

rodzinny segregator finansowy, 

podzielony na zakładki z takimi 

obszarami jak:

- życie/zdrowie

- emerytura

- dziecko

- inwestycje

- własne mieszkanie lub dom

- dok. bankowe

- testament 
4. Otrzymasz dedykowanego opiekuna, który starannie i 

długoterminowo będzie prowadził Twoje tematy finansowo-ubezp.



• Zapraszamy do współpracy i kontaktu: 

• Tel. 503-623-619

• E-mail: michal.zubelewicz@ovb.com.pl

DYREKCJA KRAJOWA OVB MICHAŁ ZUBELEWICZ

mailto:michal.zubelewicz@ovb.com.pl
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